
Светлана Попова

Менеджер 

департамента продаж

РК «Манхэттен»

Екатерина Кондакова

Специалист

департамента продаж

РК «Манхэттен»

Во время показательного поединка и игрового турнира 

будет подробно разобрана технология повышения квалификации переговорщиков 

в сфере B2C (Business-to-consumer).

Все участники деловой игры получают сертификаты о прохождении мастер-класса.

08.12.14 в 16.00

мастер-класс

«МАГИСТР  ПЕРЕГОВОРОВ»

ИНСТИТУТ ЭКОНОМИКИ И ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСТВА

пр. Ленина, 27, ауд. 401 (актовый зал)


